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BEST BUY DESPIDE
A 300 EMPLEADOS

La empresa de venta de electrodomésticos al detalle Best Buy Co.
Inc. anuncié ayer gue dejé cesantes a 300 empleados de sus oficinas

principales en Richfield.
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Los despidos equivalen a casi un 7 por ciento de los empleados de
la sede de la empresa, dijo la portavoz Dawn Bryant. Es casi un medio

por ciento del total de la fuerza laboral de Best Buy.
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Bryant dijo ademdas que los empleados despedidos no salieron de
ningun drea de trabajo en particular.

Los empleados cesantes podran solicitar empleos dentro de la

lias, agrego.

empresa y, de encontrarlo, podran calificar para un paguete de rega-
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Limpian carros por el mundo

Cuatro socios
han vendido 300
franquicias en
20 paises con su

creativo negocio

Por José Melendrez
Diario HOY 917.339.0836

NUEVA YORK

a idea de que limpien su ve-
Lhiculo mientras va al super-

mercado o al cine resulta ser
una ventaja, especialmente en un
pais donde la mayoria de sus ha-
bitantes consideran que el tiem-
po es dinero.

Es asi que a través de este nue-
vo concepto, Sergio Kompel ha re-
volucionado el negocio tradicional
de lavados de autos con su inno-
vador sistema mévil denominado
Pronto Wash y gracias a su rapi-
do crecimiento, desde noviembre
del 2001, el joven empresario ha
logrado vender cerca de 300 fran-
quicias en 20 paises.

El éxito de la compaiiia, segin
Kompel, se debe a la versatilidad
de los sistemas méviles llamados
WashinKarts, pequeios vehiculos
equipados con agua, aspiradora y
compartimentos para guardar la
cera, jab6n liquido o la silicona.

“Estos sistemas moviles tie-
nen ademds dos compartimen-
tos, uno para el agua limpia y
otro para la sucia. De esta mane-
ra evitamos que en el piso quede
un reguero de agua”, dijo Kom-
pel, quien afirma que hasta la fe-
cha poseen 2,200 WashinKarts en
supermercados.

Estos vehiculos recorren dia a
dia las tiendas de Carrefour-Pro-
modes (en Francia), Wal-Mart (en
USA), Ahold (en Holanda), Simon
Properties (en USA) y Gigante (en
México) entre otros.

La aventura de Kompel, junto
a sus tres socios, empez6 en Bue-
nos Aires y tuvieron que invertir
200,000 dolares para el desarro-
llo del proyecto piloto. “La idea
de este negocio surgié luego de
que en nuestros viajes observa-
ramos que teniamos que esperar
entre 1 6 2 horas para que nos la-
varan el auto”.

“También, encontrabamos en

)

> Sergio Kompel (izq.), de 42 afios, y Larry Krueuer junto a uno de los operativos méviles de limpieza con los que operan
en los parqueadores de muchos supermercados.

las calles de México o Chile a mu-
chachos que utilizaban una fra-
nela y un balde de agua en sitios
residenciales o corporativos”, ex-
plic6 Kompel, quien a partir de es-
te concepto pudieron integrar la
idea de Pronto Wash.

Empezaron en un estaciona-
miento en Buenos Aires y lue-
go en Sao Pablo, Brasil. “Luego
nuestra primera franquicia in-
ternacional fue el 28 de enero del
2003 en Ecuador y después Puer-
to Rico, Venezuela, Perd, Espaiia,
Costa Rica, Portugal, Colombia y
Guatemala”.

“Ya casi hemos perdido la
cuenta”, bromeé Larry Krueuer, so-
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cio de Kompel, quien sostiene que
en los dltimos meses han logrado
franquiciar en paises como Ruma-
nia, Kazakhstan y Moldavia.

En julio del 2002 entraron en
el gran mercado de Estados Uni-
dos operando en Miami con loca-
les propios. No fue hasta marzo
del 2004 que la Comisién Federal
de Comercio de Estados Unidos
autorizé a Pronto Wash vender
las franquicias. Hoy, la compafia
ya ha logrado colocar 21 franqui-
cias en Florida, Virginia, Texas y
California.

Kompel sostiene que para in-
vertir en una franquicia se necesita
entre 50,000 y 150,000 délares, y la

facturacién mensual fluctua entre
15,000 y 16,000 délares.

“Este negocio tiene muchas
proyecciones. Por ejemplo, con
150,000 ddlares se pueden obte-
ner 10 unidades y el esquema del
negocio”, afirma Krueuer, quien
sefiala que la limpieza basica de
un vehiculo cuesta entre 15y 19
délares, y la limpieza premium de
un Hummer vale por ejemplo un
promedio de 200 délares.

Mientras tanto, Kompel pla-
nea abrir nuevas franquicias en
la temporada de invierno en Nue-
va York y Nueva Jersey, pero has-
ta que eso suceda, la expansion
contintia. B
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Slim compra
Verizon

en América
Latina

Por Eduardo Castillo
AP

MEXICO

La compaiia telefénica del
magnate mexicano Carlos
Slim, América Mévil, anuncio
ayer la adquisicién de unida-
des de Verizon Communicatio-
ns Inc. enVenezuela, Republica
Dominicana y Puerto Rico, en
una operacioén por 3,677.6 mi-
llones de délares. Verizon con-
firmé6 en Estados Unidos la
venta de parte de sus opera-
ciones en Latinoamérica.

América M6vil y Teléfonos
de México, ambas propiedad
de Slim, el tercer hombre mas
rico del mundo segun la revis-
ta Forbes, informaron que en
alianza adquirieron la partici-
pacién accionaria de Verizon
en la Compafiia Anénima Na-
cional Teléfonos de Venezuela
(CANTYV) por 676.6 millones
de délares.

Verizon tiene alrededor del
28.51 por ciento del total de las
acciones de CANTYV, la prin-
cipal proveedora de servicios
de telecomunicaciones en Ve-
nezuela con mas de 3.1 millo-
nes de clientes de lineas fijas
y mas de 5.1 millones de celu-
lares al cierre del 2005.

América Mévil también in-
formé que en Republica Do-
minicana acordé adquirir el
100 por ciento de Verizon Do-
minicana por 2,062 millones
de ddlares, mientras que en
Puerto Rico el 52 por ciento
de la participacién de la com-
paifiia estadounidense en Te-
lecomunicaciones de Puerto
Rico (PRT) por 939 millones
de délares.

Verizon Dominicana es
la compafiia mas grande del
pais caribefo y cuenta con
mas de 752,000 suscriptores
de telefonia fija y 1.8 millones
de suscriptores celulares has-
ta el 2005.

PRT también es la empre-
sa mds grande de Puerto Rico
y tiene mas de 1.11 millones
de suscriptores de celular y
485,000 de telefonia fija has-
ta finales del 2005. H



